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A educacao financeira é um importante
processo para criar uma sociedade
mais responsavel e individuos maits
felizes economicamente. Educar-se
financeiramente nao é sé aprender a
economizar, mas também ter qualidade

de vida e tranquilidade futura.
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Alguns dos beneficios de aprender sobre o assunto sdo:

CONTROLE DE ATIVOS E PASSIVOS MELHOR RELACIONAMENTO
— — —— s COM OS BANCOS
njunto de bens e direitos Suas dividas e obrigacoes

que compdem seu patrimdnio ou de sua empresa Quando precisar de crédito, vocé poderd ter taxas e prazos
ou de sua empresa mais vantajosos em suas negociacoes, pois clientes com boa
saude financeira tém vinculo de confianca e oferecem
menos riscos as instituicoes.

DIMINUI(;AO NO RISCO DE INADIMPLENCIA ALCANCE DE METAS
S | | E REALIZACAO DE SONHOS
A inadimpléncia é a falta de cumprimento das obrigacodes para

com o banco, o ndo pagamento de dividas. Organizacdo que te proporcionarad realizar
aquilo que vocé sonha.

jd que suas contas estardo sempre controladas.

MENOR GASTO COM JUROS RENDA ADEQUADA NA
Vocé terd menos necessidade de efetuar empréstimos, APOSENTADORIA E PERENIDADE

Assim vocé poderd desfrutar melhor do seu tempo sem
preocupacdes com necessidades bdsicas. Para as empresas,
é a possibilidade de durar muitos e muitos anos.

Nesta cartilha voce vera os primeiros passos para organizar suc

vida financeira e ficar sempre no azul!




PERFIL FINANCEIRO

Qual eoseu?

Entender as oportunidades e os riscos de uma

escolha sao fatores fundamentais para tomar
decisoes certeiras e responsdaveis. Quando
falamos de dinheiro, isso nao é diferente: mais

do que somente economizar, também Qual o seu nivel de endividamento? Vocé sabe como calcula-lo? O que ele significa?

queremos usufruir de beneficios no presente E simples: o nivel de endividamento néo diz, necessariamente, que vocé estd
sem abrir méo da seguranca no futuro. endividado. Na verdade, ele € um calculo que objetiva o conhecimento da saude
Para iniciar a sua jornada rumo a saude financetra pessodl ou empresarial, mostrando a porcentagem do patrimonio
financeira, o primeiro passo é entender em destinado a pagamento de contas. Basicamente vocé deve listar todos os seus
que momento vocé estd hoje e aonde quer ativos (bens, valores e direitos) e todos o0s seus passivos (obrigacoes e
chegar no amanhé. compromissos). Depots, deve dividir o valor total dos seus passivos pelos seus

ativos e multiplicar por 100.
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Fetto isso, classifique seu
resultado pela “tabela de
indice de nivel de
endividamento”, ao lado,
e conheca mais sobre seu

status e perfil financeiro.

Ao reconhecer sua situacao,
@ possivel criar estrategias
para a conquista do
bem-estar economico e a
realizacao dos seus sonhos.

» NIVEL ALARMANTE « ACIMA DE 40%

» NIVELALTO - ACIMA DE 35% ATE 40%

» NIVEL MEDIO «30% A 35%

» NIVEL BAIXO - MENOS DE 30%

Seguiremos agora para as proximas etapas banco

da sua educacao financeira. E B R B

SUA VIDA TEM BRB.




Orcamento, andlise e controle de gastos

Fazer um orcamento significa visualizar ganhos e despesas esperadas para
algum periodo, normalmente mensal. Por meio dessa previsao € possivel que voceé
enxergue seu padrdo de consumo ou o da sua empresa. Por exemplo: no
orcamento familiar podemos colocar despesas com moradia, alimentacdo,
seruvicos essenciais, dentre outras. Alem disso, colocamos tambem os ganhos

mensais previstos, como salario/faturamento, renda extra e verbas eventuais.

E importante que, ao fazer a andlise do seu orcamento, vocé separe aquilo que é
fixo do que é variavel, para controlar seu dinheiro de acordo com as suas
prioridades. Essas prioridades, por sua vez, também devem ser identificadas e

elencadas por ordem de importancia.
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Um exemplo disso seria uma empresa que necessita dispor de matéria-prima para fabricar seus produtos. Para que o
negoécio continue operando, uma das prioridades é justamente a compra dessa matéria-prima, pois sem ela nao ha
produto a ser comercializado. A partir disso, o administrador dos recursos, em momentos de escassez, devera priorizar
aquilo que mantém o negdécio ativo e cortar aquilo que é secundario, como por exemplo servicos ndo essenciais a
sobrevivéncia da empresa.

Despesas - Moradia
Aluguel
Condominio
Agua

Energia Eletrica
Gas

Telefone

Internet

TV aCabo

IPTU
Manutencdo
Outras - Moradia
Total

1.200,00
360,00
60,00
70,00
20,00
90,00
120,00
40,00
30,00
40,00
10,00
2.040,00

1.200,00
360,00
80,00
110,00
20,00
90,00
120,00
40,00
30,00
50,00
20,00
2120,00

1.200,00
360,00
85,00
80,00
20,00
90,00
120,00
40,00
30,00
30,00
15,00
2.070,00

1.200,00
360,00
75,00
100,00
20,00
90,00
120,00
40,00
30,00
40,00
10,00
2.085,00

1.200,00
360,00
70,00
90,00
20,00
90,00
120,00
40,00
30,00
35,00
25,00
2.080,00

1.200,00
360,00
65,00
65,00
20,00
90,00
120,00
40,00
30,00
45,00
15,00
2.050,00

14.400,00

4.320,00
495,00
585,00
140,00
630,00
840,00
480,00
360,00
265,00
165,00

22.680,00
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Para visualizar o seu orcamento, vocé podera se utilizar de
ferramentas como planilhas eletréonicas, aplicativos de controle
financetro no seu celular ou mesmo do jeito tradicional, anotando em
caderninhos. O importante é que vocé saiba exatamente como quee
o quanto voceé gasta!

Para as empresas, também existem alguns outros tipos de controle
flnanceiro essenciais a saude do negoécio, como as Demonstracoes de
Resultado, Demonstracoes de Fluxo de Caixa, o Balanco Patrimonial,
entre outros.
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A comecar pelas demonstracoes de resultado, que nada mais sao do que a evidenciacao dos
acontecimentos na atividade da empresa ao longo do periodo, em que é possivel saber se
houve lucros ou prejuizos, o custo das mercadorias, os custos de servicos prestados, entre
outros. Veja o exemplo a seguir e pense como voceé poderia aplica-lo a sua empresa.

DEMONSTRACAO DE RESULTADO

RECEITA BRUTA DE VENDAS

(-) Impostos
RECEITA LIQUIDA

(-) Custo da mercadoria vendida

LUCRO BRUTO

(-) Despesas comerciais

(-) Despesas administrativas

(-) Despesas financeiras

(-) Depreciacao de bens

LUCRO OPERACIONAL (antes de impostos)
(-) Impostos

LUCRO OU PREJUIZO LIQUIDO

R$ 350.000,00
R$ 80.000,00
R$ 270.000,00
R$ 65.000,00
R$ 205.000,00
R$ 25.000,00
R$15.000,00
R$10.000,00
R$ 5.000,00
R$150.000,00
R$ 51.000,00
R$ 99.000,00
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Ja a demonstracao de fluxo de caixa é uma ferramenta de registro de entradas e
saidas de recursos financeiros diretamente do caixa (dinheiro disponivel) da
empresa em determinado periodo. Assim, € possivel ter uma gestao minuciosq, de
modo a evitar perdas e inconsisténcias. Alem disso, é possivel saber exatamente o
que esta a disposicao da empresa.

Ja o balanco patrimonial mostra a “fotografia” da situacdo patrimonial do
negocio, como o0 nome ja diz, registrando nao somente os valores disponiveis, mas
também as importancias durauveis, como os bens imodveis e veiculos, 0s
equipamentos (computadores, por exemplo), bem como a depreciacdo desses bens,
contribuindo para a apuracdo do valor da empresa e embasando a tomada de
decisoes pelos seus administradores, seja em empresas pequenas e familiares, seja
em grandes empreendimentos.

Todos esses metodos normalmente sao aplicados por contadores, mas € importante
conhecé-los, ser capaz de interpreta-los e usa-los sempre que necessario.

Felto isso, voce ja estara apto a seguir para o proximo passo: o planejamento.
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Quando planejamos algo, pre cisamos Quitacdo de contas Controle financeiro Corte de gastos Identificacao de prioridades
?

tnicialmente saber qual objetivo ou quais
objetivos queremos atingir, pois s6 entao
seremos capazes de definir quanto esforco
sera necessario empenhar, qual caminho
trilhar, quais sacrificios teremos que fazer
e onde podemos encontrar oportunidades
e atalhos.

Por esse motivo, na etapa de planejamento
VOCE precisard pensar em metas:

O que quero conquistar daqut 6 meses?
Como pretendo estar daguium ano?

E daqui cinco?
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Nao se assuste! E mais simples do que parece... Veja abaixo as perguntas
norteadoras deste meétodo e ja comece a pensar em como aplica-lo a sua vida.
Daremos um exemplo.

S

ESPECIFICO
(SPECIFIC)

O QUE VOCE COMO VOCE VAI O OBJETIVO ESTA VOCE PODE QUANDO VOCE
QUER FAZER? SABER QUE ALCANCOU AO SEU ALCANCAR DESEJA ALCANCAR
O OBJETIVO? ALCANCE? O OBJETIVO DE O OBJETIVO?
FORMA REALISTA?

Suponha que no primeiro passo vocé tenha notado que seu nivel de
endividamento estd no estagio alarmante, ou seja, mais de 40% de sua renda
esta comprometida com o pagamento de dividas, o que te faz nao conseguir
juntar nenhuma quantia e nem mesmo uma reserva de emergéncia.
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Nesse sentido, vocé analisa seu orcamento conforme o segundo passo e percebe que
alguns gastos sao dispensdveis. Alem disso, ao analisar seu demonstrativo de
resultado, também percebe que os produtos comercializados por seu pequeno

negocio tém um custo alto e por isso deveriam ser vendidos por um preco mais
elevado.

Entao vocé decide que precisa fazer alteracoes a longo prazo em suas contas e

comeca a pensar nas conquistas que quer alcancar pelos proximos meses.

Pelo uso da ferramenta SMART, é possivel organizar da seguinte forma:

O QUE QUERO FAZER? CONSEGUIR ECONOMIZAR E PAGAR DIVIDAS MAIS PESADAS;

COMO SABEREIQUE QUANDO O CALCULO DO MEU NIVEL DE ENDIVIDAMENTO
ALCANCEI O OBJETIVO? APONTAR ENTRE 30% E 35% (NiVEL MEDIO);

O OBJETIVO ESTA

AO MEU ALCANCE? SIM, POIS ANALISEI E PERCEBI QUE POSSO CORTAR GASTOS DISPENSAVEIS;

EU POSSO ALCANCAR
O OBJETIVO DE FORMA
REALISTA?

SIM, A CADA MES QUE ECONOMIZO COM O CORTE DE UMA CONTA DISPENSAVEL, POSSO
PAGAR UM POUCO DAS DIVIDAS QUE TENHO JUNTO AOS BANCOS;

QUANDO EU DESEJO

ALCANCAR ESSE OBJETIVO? DENTRO DE 24 MESES, QUE E UM TEMPO ADEQUADO PARA READEQUAR AS CONTAS.
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O exemplo seria apenas de uma meta, mas a quantidade e a dificuldade das metas
e vocé quem determinq, lembrando sempre de fazer a revisdo delas e orientar seus
comportamentos financeiros de acordo com o que vocé deseja alcancar. Voceé
perceberd que suas decisoes serdo mdais conscientes, pois agora voceé nao estara “a

dertva’” e sem controle, mas sim tera claramente um norte a seguir.

A partir daqui vocé devera revisar seu orcamento, sua planilha de gastos, tentar
prever ganhos ao longo dos meses, entender seu ciclo financeiro (que nada mais é
do que o tempo necessario para producao, distribuicao, venda e recebimento dos

produtos/servicos da sua empresa) e analisar suas necessidades de capital.

O importante é estar munido do maior niumero de informacoes para se afastar

ainda mais de surpresas desagradadveis ao seu bolso. Planejar é se precaver!
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PRODUTOS E
SERVICOS

Para alavancar sua renda ou crescer o seu
negocio, vocé pode contar com alguns
produtos e servicos financeiros, como
lnvestimentos, que trarao receitas
financeiras, ou linhas de credito, que
contribuirao para o controle de que temos
falado ao longo de toda esta cartilha.

Sabemos que nem todas as pessodas
entendem com perfeicao alguns produtos
bancarios basicos. Em torno dos produtos,
tanto os de crédito como os de
lnvestimentos, sempre ha muita duvida e
desinformacao. Por isso, explicaremos a
seguir alguns produtos/servicos simples
para que voceé consiga auvaliar melhor o
que faz sentido para voceé ou sua empresa.

Conta singular ou individual:

V4
v A M o S LA pertence a uma Gnica pessoa
ou entidade singular

CONTAS:
Conta solidaria: possibilita varios titulares;
Sao 'p'I'Od.I.I.tOS porém, com somente uma assinatura, permite

bancarios movimentacoes sem autorizacao dos demais
de deposito.

cor::lhel?g acig umas @ Conta servicos minimos:

modadaltidades. g conta com servicos bancarios

essenciais

Conta conjunta: possibilidade de varios
titulares, necessitando de autorizacao dos
demuais para a realizacao de movimentacoes

Conta salario:
destinada ao depésito do pagamento
do salario do empregado direto em sua conta

por parte da empregadora

Conta poupanca: para guardar dinheiro
comrendimento de juros baseado
na taxa basica, a ser auferido

no “aniversario” da aplicacdao
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LINHAS DE CREDITO

Sao facilitadores para aquisicoes, permitindo parcelamento de um bem
ou de umvalor de acordo com as capacidades de pagamento de cada um.
Normalmente sao divididos em:

O

, CREDITO
PESSOAL

CREDITO PESSOA

* JURIDICA
X _ CREDITO
°_o] ° autoMmorTivo
/.\ . CREDITO
IMOBILIARIO
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Ao contratar uma linha de créedito, vocé terd em maos todo o dinheiro que

solicitou e, em troca disso, o banco que lhe emprestou cobrara juros e tarifas.

Esses juros sao justamente para remunerar a instituicdao financeira pelo
custo e o risco de emprestar a voce. Portanto, para cada perfil de cliente a
instituicao tera a sua propria politica de crédito e taxas praticadas, sendo
que normalmente os clientes organizados tém taxas mais atrativas do que

aqueles que nao tém um bom relacionamento com os bancos.

Existem dois tipos praticados no mercado:

1. Taxas prefixadas, em que os juros sao fixos durante todo o periodo de
pagamento do empreéstimo, sendo descritos desde a contratacao.

2. Taxas pos-fixadas, cujos juros variam de acordo com algum indice,
chamados de “indexadores”. Por exemplo: a inflacdo acumulada, o doélar,
CDI, IPCA, entre outros. Nesse caso, nem o cliente e nem o banco sabem ao
certo o valor dos juros cobrados, pois eles dependerdo da economia do pais

de modo geral.
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Nao existe a opcao melhor ou pior. Para cada caso, uma op¢cdo sera mais
adequada, entao cabera a vocé analisar e ver o que podera ser mais
vantajoso na situacao em especifico.

Ja as tarifas, que também sao praticas bancarias comuns, sao cobrancas
pelos servicos ao cliente, por exemplo uma tarifa de abertura de crédito ou
de emissdo de carné. Elas também devem ser observadas cada vez que

voceé contratar um seruico.
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SEGUROS

Sao contratos pelos quais uma das partes, a seguradora, se obriga a indenizar a outra, os
segurados, em caso da ocorréncia de um “sinistro”, em troca do recebimento de um “prémio” de
seguro. Parecem termos complexos, mas entenda o que eles significam:

Apélice: E o contrato firmado entre a seguradora e o
cliente (segurado), seja ele pessoa fisica ou juridica. Na

apodlice é que estdo todos os detalhes e todas as condicoes, Sinistro: E o evento em que o bem
os direitos, as regras e os valores contratados. E muito que foi segurado sofre algum prejuizo
importante que vocé leia minuciosamente as clausulas material.

para ter a certeza que esta adquirindo aquilo de que - Seguindo o nosso exemplo dado,
realmente necessita. )Ot@: seria o caso do roubo de um carro.
(f% Por exemplo: Se vocé quiser um seguro de automoveis que cubra ————

Q\—(0~ apenas roubos, sua apélice tera cldusulas muito diferentes de

seguros que cubram também acidentes ou o carro de terceiros.

Prémio: Embora o nome pareca ser de uma “recompensa’, naverdade o prémio do seguro é o valor que
VOCE, cliente, ira pagar a seguradora para que seu bem esteja protegido. Normalmente é um valor anual,
mas pode ser dividido ao longo dos meses. Mas cuidado: nao atrase suas parcelas! Pois dessa forma pode
ocorrer que voceé perca a cobertura justamente em um momento de necessidade.

Quando a vigéncia acaba, uma renovacao ou uma nova apodlice deve ser feita. O indicado é que pelo
menos 30 dias antes do vencimento vocé ja se programe para renovar. Assimvoceé tera a tranquilidade de
que o seu bem nao ficara nemumdia sem a cobertura.

Existem ainda alguns outros conceitos importantes, mas agora vocé ja sabe banco
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o basico sobre o assunto e poderad ir em busca de op¢oes, caso seja vantajoso

a vocé. A dica é que sempre pergunte, leiq, e nao assine nada com duvidas. O



INVESTIMENTOS

Sao aplicacoes de valores com a
expectativa de beneficios futuros. Ao
contrdario de um empréstimo, em que
vocé paga juros ao banco, nos
lnvestimentos é o banco que pagara
por vocé ter deixado o seu dinheiro
aplicado pela instituicao. Portanto,
produtos de inuvestimento sao para
pessoas e empresas que estejam em
situacao de superavit, ou seja, estao
comvualores sobrando.

Dentre os muitos produtos de investimento, podemos citar dois grandes grupos:

RENDA FIXA RENDA VARIAVEL

E um tipo de investimento que possui regras de E um tipo de investimento pouco preuvisivel pois
remuneracao definidas ja no ato da aplicacao nao se sabe de imediato como sera a rentabilidade.
e por isso é considerado mais seguro. Por exemplo: Os lucros ou os prejuizos dependem de diversos fatores,

como a economiq, inflacao, délar etc. Por exemplo:

- Tesouro Direto
- CDB (Certificado de Depdsito Bancario) - Acdes
- LCl e LCA (Letra de Crédito Imobiliario e do Agronegdcio) - Fundos de acdes, de indice, imobiliarios, cambiais

« Mercado futuro e de opcoes

Assim como o0s empréestimos, os inuvestimentos tambem podem ter taxas de
remuneracao tanto prefixadas como pos-fixadas e, mais umavez, nao ha uma “melhor”
ou “pior”, tudo dependera do tipo de produto, do seu objetivo e da expectativa, dentre

outros fatores.
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EMPREENDEDORISMO

Neste momento voceé pode se perguntar: “OK, ja sei como controlar, planejar e lidar com 0 meu
dinheiro, mas como posso ser um empreendedor com bons resultados?” Bom, temos aqui

algumas dicas para voceé buscar o aperfeicoamento e sucesso em seus hegocios:

Observe as “dores” dos seus clientes: Identifique quaits s@o suas reais necessidades, tanto de
produtos quanto de atendimento. Existem clientes que preferem um contato mais proximo,
outros preferem uma negociacao mais objetiva. Fique atento a cada um e ofereca aquilo

que convém.

Seja um “resoluvedor de problemas”: Desenuvolua solucoes que atendam e resoluvam
problemuas reais. Desse modo, seus clientes estardo dispostos a adquiri-las e o valor

de mercado do seu negécio sera muito maior.

Atente-se aos seus concorrentes: Nao fique para tras, acompanhe as tendéncias do

mercado, 0s mais experientes, as inovacoes e procure sempre acompanhar o que da resultados.
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Seja competitivo, mas valorize seu trabalho: Oferecer o preco mais baixo nem
sempre € uma boa estratégia. No curto prazo isso pode ajudar muito a conseguir
novos clientes, mas a longo prazo pode se tornar insustentd@vel. Portanto, seja justo.

Cobre aquilo que o seu trabalho entrega e confie no potencial da sua empresa.

Explore o marketing: Apresente de forma adequada seu produto/seruvico. A
imagem do seu negocio val a frente de qualquer venda, por isso, capriche nessa

parte. Os clientes serao atraidos pela boa reputacao do que voceé oferta.

Viabilidade: Sempre revise os lucros auferidos, analisando se de fato estdo
suficientes para a continuidade das suas atwvidades e se ha potencial de
crescimento. Mas ndo desanime! Se em algum momento voce perceber que ndo esta
no ponto que gostariq, volte alguns passos e procure achar solucoes que te tragam

maior rentabilidade.
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‘,: Payback: Para todo investimento que vocé fizer em seu negécio, como por
exemplo a compra de um equipamento novo, o aluguel de um espaco maior ou
mesmo pequendas alteracoes, veja em quanto tempo voceé terda o retorno dessa
aplicacao. Desse modo, voce sabera se vale a pena o esforco e qual a expectativa

de recompensa.

\ ' /

-,; Foco no cliente: Defina o seu publico-aluvo e conheca tudo sobre ele. Assim
voceé oferecera um atendimento diferenciado e podera fidelizar o consumidor. Ter
foco no cliente faz do seu negécio muito mais humano e cativante. Vale a pena

tnuestir nisso!
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Vida financeira sustentavel

Se vocé chegou até aqui, ja tem as informacgoes necessarias para comecar a
administrar o dinheiro de forma responsauvel e cautelosa. Isso se chama
sustentabilidade financeira! Cuidar do futuro, da aposentadoria, da perenidade
dos negocios, se preparar para imprevistos e pensar a longo prazo sao atributos

fundamentais para que vocé nunca mais perca a sua tranquilidade.
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Voceé aprendeu alguns pilares e

RECONHECER

E um passo de
reflexdo sobre as suas
necessidades e seus
objetivos. E preciso
saber como anda

sua vida financeira

e determinar

como a deseja.

REGISTRAR

Aguivocé comeca
aorganizacdo

dos seus ativos

e passivos,
permitindo maior
identificacdo

de onde pode haver
mudancas de hdbitos
e, assim, poupar
dinheiro para o que é
mais importante.

REVISAR

E hora de realmente
fazer mudancas.
Faca pesquisas

de precos, tome
cuidado
comdividas
desnecessarias,
estabeleca metas
de poupanca e crie
umareservade
emergéncia.

agora e momento de pratica-los:

REALIZAR

Agora é cumprir as
metas estabelecidas.
Poupando seu
dinheiro, vocé
conseguirad investir

ou realizar aquilo
que tanto almejou!
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Como o0 BRB pode te auxiliar?

Usando os produtos e servicos financeiros a seu favor, voceé
finalmente pode tirar seus planos do papel.

O Microcrédito BRB é destinado a promoc¢dao do desenuvoluimento
socilal com foco no ser humano, e nao no crédito em si.

Essa opcao traz a voce diversos beneficios:
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No Microcrédito BRB, vocé encontrara valores,
prazos e taxas competitivas e nao precisara da
apresentacao de renda formal para contratacao.

E o melhor: a liberacao acontece em ate 5 dias
Utets a partir do envio da documentacao
completa. Assim vocé ndo perde mais tempo e
tem até 24 meses para pagar.
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Fique atento e nao percaa
oportunidade. Se voce:

é% E empreendedor informal ﬁ% E empreendedor formal
(Pessoa fisica) (Pessoa juridica)

i Tem renda bruta anual @ Exerce sua atividade produtiva

@ de ate 360 mil . ha, pelo menos, 6 meses

Entdo voce faz parte do publico-alvo do Microcrédito BRB!

Acesse e aprovette:

https:/novo.brb.com.br/para-sua-empresa/linhas-de-
credito/microcredito-produtivo-orientado/
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